
seit 1876Großküchen-Geräte

GEBIETSVERKAUFSLEITER / IN  (m/w/d)

(NRW, Süd-Niedersachsen, Nord-Hessen)
 Welche Aufgaben erwarten Sie bei uns:

•		Betreuung eines festen Kundenstamms
•		Neukunden-Akquise, Kundenberatung, Projektplanung
•		Durchführung von Schulungen und Präsentationen
•		Begleitung des After-Sales-Service
•		Marktbeobachtung, Teilnahme an Fachmessen
•		Umsetzung von Vertriebsstrategien

Ihr Profil:

•		nachgewiesene Vertriebserfolge im Außendienst (B2B)
•		Kenntnisse im Großküchensektor
•		eine abgeschlossene kaufmännische oder gastronomische Ausbildung 
•		Verhandlungsgeschick und Überzeugungskraft
•		technisches Verständnis
•		selbständige, strukturierte und ergebnisorientierte Arbeitsweise
•		Teamfähigkeit und Reisebereitschaft
•		Erfahrung im Umgang mit zeitgemäßer IT-/Kommunikationstechnik  
		 (z.B. CRM)
•		Engagement, Eigendynamik und Flexibilität

Wir bieten Ihnen:

•		eigenverantwortliche, selbstständige Tätigkeit in einem dynamischen Team
•		moderne Arbeitsbedingungen, einen attraktiven, unbefristeten Arbeitsplatz 	
		 bei gutem Betriebsklima und leistungsorientierter Vergütung

Die Bartscher GmbH ist ein wachsendes, international agierendes  
Unternehmen für Großküchen-Geräte. Wir zählen in Europa zu den  
führenden Marken der Branche. 

Zum nächstmöglichen Zeitpunkt suchen wir im Außendienst  
für das Verkaufsgebiet Mitte (NRW, Süd-Niedersachsen, Nord-Hessen) 
eine(n) erfahrene(n)

Haben wir Ihr Interesse an dieser spannenden Aufgabe geweckt - dann  
freuen wir uns über Ihre vollständigen Bewerbungsunterlagen im PDF-Format. 
(Keine WinZIP, WinRAR, 7Zip, etc. Dateien)

Bartscher GmbH
Kfm. Leiter/Personalleiter Herr Witkenkamp 		  Tel. 05258 971-170
Franz-Kleine-Straße 28 · 33154 Salzkotten 		  E-Mail: karriere@bartscher.com

Weitere Informationen über uns unter www.bartscher.com


