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Wir wachsen und suchen AREA SALES MANAGER (w/m/d) B2B fur die Region Deutschland West
(Konstanz bis Flensburg) mit Wohnsitz in Deutschland.

Gesucht werden talentierte Menschen mit ausgepragten, zwischenmenschlichen Fahigkeiten,
Selbstmanagement sowie zielgerichteter Arbeitsweise und regelmafiger Reisebereitschaft innerhalb
des zugewiesenen Gebiets.

Sie berichten direkt an den europaischen Vertriebsleiter mit der Aufgabe, den Vertrieb in lhrem
Kompetenzbereich durch einen beratungsbasierten Ansatz zu entwickeln.

Ihre Aufgaben:

e Sie verwalten das bestehende Kundenportfolio.

e Sie optimieren die Gebietsabdeckung durch den Aufbau eines engen Handlernetzwerks.

e Sie recherchieren und schaffen neue Vertriebskanale.

e Kontinuierliche Schulung/Beratung von Handlern zu Kihltechnologien, horizontalen
Kochserien, Ofen, Spiilsystemen und anderen Lésungen aus unserem Sortiment.

e Sie unterstiitzen Handler bei komplexen Verhandlungen.

e Sie verwalten GrofRkunden.

e In Zusammenarbeit mit dem européischen Vertriebsleiter erarbeiten sie Strategien und setzen
Aktivitaten mit dem Ziel stetigen Wachstums um.

Was zeichnet Sie aus?

e Wohnsitz im Zustandigkeitsbereich.
¢ Reisebereitschaft.
e Sichere Deutsch- und Englischkenntnisse - Weitere Sprachkenntnisse sind von Vorteil.
e Sie besitzen die Fahigkeit, effektiv zuzuhdren und zu kommunizieren.
e Sie sind fahig, lhre Zeit und Prioritaten eigenstandig zu verwalten.
e Empathie, Kreativitat, Fiihrung, Problemlésung, Teamarbeit.
e Vertriebs- und/oder Key-Account-Erfahrung im HORECA-Bereich oder verwandten Bereichen.
e Gute MS-Office- und CRM-Kenntnisse.
Wir bieten:

e Eine herausfordernde Position mit Karrieremdglichkeiten.

e Ein Vertriebsgebiet mit bestehender Kundenstruktur.

e Technische und kaufmannische Schulungen, um lhnen die Fahigkeiten zu vermitteln, lhre
Kunden vorbereitet und professionell zu betreuen. Ausbildung in Deutschland und an unseren
Standorten in Italien.

Ergebnisorientierte Vergltung mit individuell, angepasstem Bonuspaket.

Konstante Unterstitzung durch das Management, um lhre Ziele zu erreichen.

Kurze Entscheidungswege.

Positives und respektvolles Arbeitsklima in einem Uberwiegend deutschsprachigen Team.
Das Engagement eines soliden, strukturierten und organisierten Teams, das in der Lage ist,
sich standig weiterzuentwickeln, um zu wachsen, und das auf die Beziehung zu den
Menschen achtet.

Haben wir Ihr Interesse geweckt?

Dann wirden wir Sie gerne kennenlernen — senden Sie uns Ihren Lebenslauf.
Betreff : TNK_Area Sales Manager - Deutschland West
Mail to : massimo.caudullo@thenicekitchen.com

www.thenicekitchen.com
www.coldline.it
www.modular.it
WWW.NEevo.it

www.tuls.it
www.linearbi.com

Sie wollen mehr Gber uns erfahren?
Finden Sie hier unser Unternehmensprofil als PDF.
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