TREND
K®MPASS

MENSCHEN & KARRIEREN

Neuer Key Account Manager

Lars Hachtkemper / Foto: iSi Deutschland

Seit dem 1. Juni ist Lars Hachtkemper als Key Account Manager fur iSi Deutschland tétig.
Er Ubernimmt die Position von Dirk Loosen, der Anfang des Jahres in die Geschaftsfihrung
von iSI Deutschland gewechselt ist.

Mit Lars Hachtkemper gewinnt iSi Deutschland einen Branchenkenner mit mehr als 25
Jahren Erfahrung im Handel und in der Konsumguterindustrie. Zuletzt betreute er als Key
Account Manager bei Fasana internationale Schliisselkunden. Zuvor war er unter anderem
fur Rewe Fur Sie, Kaufland sowie den Handel shof (Edeka Foodservice) tétig und sammelte
insbesondere im Nonfood-Bereich umfangreiche Erfahrungen auf Handel sseite. In seiner
neuen Funktion wird Lars Hachtkemper fur die Marken iSi Culinary, LocknLock und Kisag
die Zusammenarbeit mit bestehenden Kundinnen und Kunden weiter ausbauen, neue
Geschéftspotenzial e erschlief3en und das Netzwerk von iSi Deutschland in den relevanten
Vertriebskandlen stérken. Zudem wird er das Unternehmen auf Messen und
Branchenveranstaltungen reprasentieren.

?Mich motiviert der direkte Austausch mit Kundinnen und Kunden, ebenso wie mit
Partnerinnen und Partnern sowie die gemeinsame Entwicklung von Lésungen. iSi steht fur
Qualitét, Innovation und starke Kundenbeziehungen ? darauf freue ich mich besonders?, sagt
Hachtkemper.

Vertriebsprofi mit tiefem Verstandnis fur Handel und Foodservice

Der Vertriebsexperte verflgt Uber langjahrige Erfahrung in der strategischen
Kundenentwicklung, im Business Development sowie in Preis- und V ertragsverhandlungen.



Weitere Schwerpunkte seiner bisherigen Laufbahn liegen im Supply Chain Management, der
Produktentwicklung und der Steuerung bereichsiibergreifender Projekte. In internationalen
Maérkten konnte er zudem gute Wachstums- und Akquisitionserfolge erzielen.

?Mit Lars Hachtkemper verstarken wir unser Team um einen Vertriebsprofi mit tiefem
Versténdnis fir Handel und Foodservice. Seine Erfahrung und sein Netzwerk werden uns
dabei unterstiitzen, unsere Kunden noch intensiver zu betreuen und neue Marktpotenziale zu
erschliefen?, sagt Dirk Loosen, Geschéftsfuhrer von iSi Deutschland.



