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Personal anderungen

(von links nach rechts): Thomas Kerst, Stefan Stirmer, Marco
Kowalkowski und Heiko Hoferer / Foto: Welbilt

Welbilt hat mehrere Anderungen im Key Account Management und Vertrieb bekanntgeben.
Diese Wechsel sollen das Unternehmen stérken und dazu beitragen, die langjdhrigen
Beziehungen zu Geschéftspartnern weiter auszubauen.

Thomas Kergt, seit 18 Jahren Teil von Welbilt, wechselt von seiner Position as
Gebietsverkaufdeiter West & Key Account Manager Bahn komplett in den Key Account. Er
Ubernimmt kinftig die Betreuung von Béckerei- und Hotelketten sowie weiterhin der Bahn.
Kerst tritt damit die Nachfolge von Joachim Lehmann an, der das Unternehmen Ende
Februar nach zwdlf Jahren verlasst, um in den wohlverdienten Ruhestand zu gehen. Mit 25
Jahren Branchenerfahrung, bringt Thomas Kerst das notige Fachwissen und die Expertise
mit, um die Key Account Kunden optimal zu betreuen.

Zum 1. Mai 2025 wird aul3erdem Stefan Stirmer die Nachfolge von Christof Jirgensim Key
Account Management antreten. Stefan Sttirmer, gelernter Hotelfachmann und Fachwirt im
Gastgewerbe, bringt 15 Jahre Erfahrung in der Branche mit, unter anderem als Sales
Manager fur Central Europa bei Klarco. Stefan Stirmer wird die Betreuung von QSR- und
Casual Dining-Ketten Ubernehmen und freut sich darauf, die erfolgreiche Arbeit von
Christof Jirgens fortzufUhren. Jirgens, der das Unternehmen seit 2010 mal3geblich
mitentwickelt hat und den Key Account Bereich strategisch ausbauen konnte, wird ab Mai
2025 ebenso in den Ruhestand treten.

Mit dem Wechsel von Thomas Kerst ins Key Account Management hat Marco
Kowalkowski seit dem 1. Februar 2025 die Position des Gebietsleiters West ibernommen.



Kowalkowski, seit 2013 in der Branche und mit umfassender Erfahrung in seinem
Verkaufsgebiet, wechselt zu Welbilt von Winterhalter, wo er zuletzt als Fachberater tétig
war. Marco Kowalkowski wird mit seinem Wissen und seiner Expertise einen wertvollen
Beitrag zum Wachstum des Unternehmens leisten.

Welhilt freut sich auf3erdem, Helko Hoferer als neuen Key Account Planners & Consultants
DACH begriRen zu durfen. Hoferer, gelernter Industriekaufmann und Industriefachwirt,
bringt umfassende Erfahrung aus der Planung und Umsetzung von Grol3kiichenprojekten
mit. Von 2011 bis 2019 war er als Projektleiter bei der Stahl GrofRkiichen Manufaktur GmbH
tétig und betreute dort Sonderbauten fr Grofkiichen. Anschlief3end wechselte er zur gastro
total Deutschland as Planer und Projektleiter. Hoferer wird die Zusammenarbeit mit Planern
und Beratern im DACH-Raum weiter starken und ist kiinftig Ansprechpartner bei Fragen
und Unterstitzung im Bereich Planung mit den Welbilt-Marken.

AVir freuen uns, mit diesen erfahrenen Fachkréften den néchsten Schritt in unserer
Unternehmensentwicklung zu gehen und sind tberzeugt, dass sie das Unternehmen und
unsere Beziehungen zu Partnern und Kunden weiterhin erfolgreich ausbauen werden.
Aulerdem bedanken wir uns bei Herrn Lehmann und Herrn Jirgens fur die jahrelange
hervorragende Zusammenarbeit und wiinschen ihnen fur ihren neuen L ebensabschnitt alles
Gute?, sagt Tobias Brand, Director of Sales and Marketing DACH.



