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Stärkung in der BeNeLux-Region
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Convotherm baut seine Vertriebsstruktur weiter aus: Vincent van Delft verstärkt bereits seit

dem 1. Dezember 2025 das Unternehmen als Sales Director BeNeLux und verantwortet

damit die Märkte Belgien, Niederlande und Luxemburg. Er agiert direkt aus der Region

heraus und arbeitet eng mit Kunden, Fachhändlern und Partnern zusammen.

Mit Van Delft gewinnt Convotherm einen ausgewiesenen Branchenexperten mit 25 Jahren

Erfahrung in der professionellen Küchentechnik. Im Laufe seiner Karriere war er unter

anderem für namhafte Hersteller von Kombidämpfern wie Eloma und Hounö tätig. Zuletzt

arbeitete er beim niederländischen Convotherm-Partner und Fachhändler Devapo. In dieser

Rolle wuchs sein Anspruch, Marke, Region und Markt noch enger miteinander zu

verzahnen.

?Wir freuen uns, dass wir mit Vincent van Delft einen sehr erfahrenen Vertriebsexperten an

Bord geholt haben, der den BeNeLux-Markt aus unterschiedlichen Perspektiven kennt?, sagt

Claus Pedersen, Geschäftsführer von Convotherm. ?Seine tiefe Marktkenntnis, sein

Netzwerk und sein klares Verständnis für die Anforderungen unserer Partner machen ihn zu

einer großen Bereicherung für Convotherm in dieser Region.?

In seiner neuen Rolle verfolgt Van Delft das Ziel, Convotherm in der BeNeLux-Region noch

sichtbarer zu positionieren, den direkten Austausch mit Kunden zu intensivieren und den

Markensupport vor Ort weiter auszubauen. Damit unterstreicht Convotherm den Anspruch,

näher an den Märkten zu agieren und regionale Besonderheiten gezielt zu berücksichtigen.

?Convotherm steht für Premium-Qualität, starke Innovationskraft und praxisnahe



Lösungen?, so Van Delft. ?Als Koch von Beruf und Foodie aus Leidenschaft begeistert mich

die Branche. Die Wahl von Convotherm bietet mir die einzigartige Gelegenheit, Teil des

globalen Marktführers für Innovation im Bereich professionelle Küchentechnik zu werden.

Ich freue mich darauf, die Marke in der BeNeLux-Region weiter zu stärken und gemeinsam

mit unseren Partnern die Nähe zum Markt und zu den Kunden auszubauen.?


