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Strategische Schritte bel Papstar

M'arkus BrUrﬁmer (rechts) und Frank Kolvenbach / Foto: Papstar

Papstar will auf strategisches Wachstum setzen und hat sich in der vertrieblichen
Fuhrungsebene nachhaltig verstérkt. So fokussiert sich der bisherige Vertriebseiter bei
Papstar, Frank Kolvenbach, ab sofort auf die Rolle des Geschéftsfihrers von Papstar
Solutions. Sein Nachfolger als Vertriebsleiter wird Markus Brimmer.

Das seit 2019 stetig weiterentwickelte Geschéftsfeld Papstar Solutions ? rund um ein

kreisl auforientiertes Stoffstrommanagement und die Bereitstellung von Sekundarrohstoffen ?
habe htchste Relevanz fir die gesamte Papstar-Group.

Mit dieser Priorisierung geht der Ausbau der essenziellen Vertriebsstruktur einher: Mit
Markus Brimmer konnte ein neuer Vertriebsleiter gewonnen werden, der nach einer
Einarbeitung die operative und strategische Verantwortung fir den nationalen
Vertriebsbereich von Papstar in Deutschland Gbernehmen wird. Der 55-Jahrige verflgt tber
profunde Branchenkenntnisse und sasmmelte in fihrenden Positionen Erfahrungen im
weitreichenden Fachgebiet Verpackungen, bei der Digitalisierung von
Aul¥endienstprozessen oder zuletzt im Rahmen von modernen Etikettierungs- und
intelligenten Druckl6sungen.& nbsp;& nbsp;
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